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21/01 Handelsrecht
Norm

HVertrG 1993 §24;
1. HVertrG 1993 § 24 heute
2. HVertrG 1993 8§ 24 gultig ab 01.03.1993

Rechtssatz

Ratio des8& 24 HVertrG 1993 ist es, dass der Handelsvertreter bei seinem Ausscheiden fiir den durch die laufenden
Provisionszahlungen noch nicht abgegoltenen Aufbau eines Kundenstockes von demjenigen, der daraus einen
erheblichen Vorteil zieht, eine Vergltung erhalten soll. Dies wird in der Regel der Unternehmer selbst sein, bei dem der
Kundenstock entstanden ist. Setzt der Unternehmer nach dem Ausscheiden des Handelsvertreters keinen neuen
Handelsvertreter mehr ein, steht ihm der Gewinn aus den Geschaften mit dem vom Handelsvertreter aufgebauten
Kundenstock ungeschmalert zu, so dass ihm der erhebliche Vorteil aus dem vom Handelsvertreter aufgebauten
Kundenstock allein zufallt. Setzt er hingegen einen neuen Handelsvertreter ein, so muss er fur die Geschafte mit den
Uberlassenen Kunden wiederum - diesmal an den in einem bestimmten Gebiet eingesetzten nachfolgenden
Handelsvertreter - Provisionen zahlen. Seine wirtschaftliche Situation ist daher die gleiche, als wenn der frihere
Handelsvertreter nicht ausgeschieden ware. Der "erhebliche Vorteil" verlagert sich in diesem Fall zum nachfolgenden
Handelsvertreter, sodass es in der Praxis nicht untblich ist, dass der Nachfolger in Form von geringeren Prozentsatzen
oder einbehaltenen Provisionen die Ausgleichsbelastung tUbernehmen muss (vgl. Nocker, Handelsvertretergesetz
1993, § 24 Tz 207 ff).Ratio des Paragraph 24, HVertrG 1993 ist es, dass der Handelsvertreter bei seinem Ausscheiden
fir den durch die laufenden Provisionszahlungen noch nicht abgegoltenen Aufbau eines Kundenstockes von
demjenigen, der daraus einen erheblichen Vorteil zieht, eine Vergutung erhalten soll. Dies wird in der Regel der
Unternehmer selbst sein, bei dem der Kundenstock entstanden ist. Setzt der Unternehmer nach dem Ausscheiden des
Handelsvertreters keinen neuen Handelsvertreter mehr ein, steht ihm der Gewinn aus den Geschaften mit dem vom
Handelsvertreter aufgebauten Kundenstock ungeschmalert zu, so dass ihm der erhebliche Vorteil aus dem vom
Handelsvertreter aufgebauten Kundenstock allein zufallt. Setzt er hingegen einen neuen Handelsvertreter ein, so muss
er fur die Geschafte mit den Uberlassenen Kunden wiederum - diesmal an den in einem bestimmten Gebiet
eingesetzten nachfolgenden Handelsvertreter - Provisionen zahlen. Seine wirtschaftliche Situation ist daher die gleiche,
als wenn der frihere Handelsvertreter nicht ausgeschieden ware. Der "erhebliche Vorteil" verlagert sich in diesem Fall
zum nachfolgenden Handelsvertreter, sodass es in der Praxis nicht unublich ist, dass der Nachfolger in Form von
geringeren Prozentsdtzen oder einbehaltenen Provisionen die Ausgleichsbelastung Ubernehmen muss vergleiche
Nocker, Handelsvertretergesetz 1993, Paragraph 24, Tz 207 ff).
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